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PRESENTATA AL CROWNE PLAZA LA SOCIETA DI AVERSA

leasing, sfida ai big del credito

La scommessa: pronti a sostenere operazioni su beni immateriali

I «wusiness angel» della AZ Lea-
sing sfidano i colossi del merca-
to. E lo fanno puntando su
flessibilita, innovazione e sbu-
rocratizzazione. Presentata al-
la stampa ieri al Crown Plaza di
Caserta, la AZ Leasing S.p.A.
risulta essere 'unica societa di
leasing, tra quelle associate ad
Assilea, ad avere il cuore e la
testa in Campania. Il presiden-
te Giovanni Giuliano, artefice
del piano industriale, ha sottoli-
neato la valenza di un progetto
nato da un gruppo di giovani
professionisti ed imprenditori,
tutti casertani e napoletani
che, esattamente, un anno fa,
gia contribuirono alla creazio-
ne della Bancadi credito coope-
rativo. «L.'obiettivo - spiega Gio-
vanni Giuliano - & quello di
riuscire a rappresentare un vo-
lano di sviluppo per il territo-
rio. Ed in tal senso, non esclu-
diamo di poter recitare un ruo-
lo per certi versi assimilabile a
quello dei business angel: sia-
mo pronti infatti a sostenere
operazioni finanziarie su beni
immateriali (brevetti, marchi,
opered'ingegno, licenze}, mac-
chinari ed attrezzature indu-
striali». Un proposito che & pia-

ciuto anche ai Giovani Impren-
ditori della Confindustria di Ca-
serta, che proprio sul sostegno
dadare alleidee sistanno strut-
turando. «C'¢ identita di missio-
ni tra 1'AZ e noi - sottolinea il
presidente Gianluigi Traettino
- e in un mondo economico
come il nostro dove tutto e
rigorosamente legato al tangibi-
le, un'azienda disposta a soste-
nere la creativita e la capacita

imprenditoriale, diventa straor-
dinaria. EiGiovani Imprendito-
ri casertani non potevano che
sposare unainiziativa del gene-
re, visto che rappresentano
I'unico punto Iban in Campa-
nia». L'AZ Leasing, con 1,3 mi-
lioni di capitale sociale e sede
legale ad Aversa, operera in

tutti gli ambiti tradi-
zionali (autoveicoli,
aeronavale, ferrovia-
rio, strumentale e im-
mobiliare), e cerchera
di penetrare nicchie
dimercato al momen-
to ancora poco esplo-
rate. Tra i segmenti
target individuati, ol-
tre al cittadino consu-
matore, ci sono lapub-

blica amministrazio-

ne (enti locali, azien-
de sanitarie, enti pubblici eco-
nomici), 'universita, eleimpre-
se. Flessibilita ma soprattutto
sburocratizzazione, demateria-
lizzazione e digitalizzazione so-
no le carte vincenti su cui pun-
ta la AZ Leasing, garantendo
riduzione di costi e un tempo
massimo diappena 5 giorni per

il completamento di un'istrut-
toria. «Se Basilea 2 impone valu-
tazioni rigide per l'accesso ai
crediti - commenta Giovanni
Giuliano - noi saremo in grado
di valutare non solo il cliente
maancheil fornitoreed il bene,
e cid grazie ad una struttura
elastica e specializzata che oggi
conta una squadra di 50 ele-
menti tra agenti, soci, clienti di
soci, e collaboratori». Il prossi-
mo passo sara la ramificazione
in Campania, e poiil consolida-
mento a Roma e Milano. «l
Gafi lavorera in partnership
conl'AZ - promette il presiden-
te della Confidi Rosario Caputo
- concedendo la nostra garan-
zia ela consequenziale possibi-
lita ai clienti di ottenere costi
pil1 ridotti».
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